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SOLVAY

Durante el año 2000 las ventas del Grupo Solvay en la Península Ibérica se elevaron
hasta los 840 millones de euros (140.000 millones de pesetas), lo que supuso crecer
al fuerte ritmo del 14% respecto al año 1999. Todos los sectores (farmacéutico,
transformación, química y plásticos) tuvieron incrementos de actividad. La facturación
alcanzada supone un récord del Grupo en la Península Ibérica.

Durante el mencionado periodo, las inversiones de Solvay Ibérica rondaron los
10.000 millones de pesetas. En la actualidad, Solvay está acometiendo fuertes inversiones
en sus plantas de la Región Ibérica.

Las exportaciones también tuvieron un comportamiento muy dinámico durante
el 2000, pues superaron los 16.000 millones de pesetas, cifra  que supuso un incremento
del 13% sobre el año 1999.

Editorial

En portada

la Pasión por el Progreso®

Tribuna

Cliente=Amigo

Solvay, por la naturaleza de sus

actividades, no compite mayoritaria-

mente entre el gran público, sino

que sus clientes son a menudo fabri-

cantes que utilizan nuestros produc-

tos como materias primas. Sin em-

bargo creemos que gran parte del

éxito que Solvay ha acumulado en

los últimos años se debe a que he-

mos adoptado una filosofía que las

empresas del gran consumo procla-

man con gran énfasis: satisfacer los

deseos del consumidor.

Para nosotros colocar al Cliente

en el centro de nuestra actividad va

más allá de una declaración de prin-

cipios, y forma parte integral de

nuestra estrategia de desarrollo em-

presarial.

En la práctica esto quiere decir

que intentamos anticiparnos a las

necesidades de nuestros clientes

ofreciéndoles soluciones creativas.

Y ello no es una labor que se delega

en el departamento comercial de la

empresa, sino que implica a toda la

organización.

En resumen, lo que queremos

es que el Cliente se convierta en

socio prioritario de todas las perso-

nas que trabajan en el Grupo Solvay.

Esta filosofía implica tener una pre-

disposición a escuchar y una men-

talidad abierta: escuchar qué nece-

sita el cliente y mentalidad abierta

para conseguir soluciones imagina-

tivas que satisfagan las necesidades

de quienes en defi-

nitiva hacen que

nuestro negocio

siga siendo posible

todos los días.

abierta
cuerdo Solvay-BP

El Grupo BP y el Grupo Solvay han firmado un amplio protocolo de
acuerdo de intercambio de actividades de fabricación en el sector químico.
Además, ambas empresas constituirán diversas joint ventures en Europa

y América para producir polietileno de alta densidad. El desarrollo futuro de estas
nuevas empresas tendrá un volumen de negocios global estimado en 2000 millones
de euros.

Benelux: Materiales de
Construcción online

Solvay y Bricsnet han alcanzado un
acuerdo para transmitir la información de
los productos de construcción de Solvay
a través de la plataforma de internet
Bricsnet.com. Bricsnet es el principal sitio
de internet al que acuden las empresas
constructoras europeas para obtener
materiales para sus obras de ingeniería o
arquitectura.

Adquisición de Sintofarma en Brasil
Con la adquisición de la empresa farmaceútica Sintofarma, Solvay se introduce

en el mercado farmaceútico de Brasil, en el que actualmente sólo estaba presente
de manera indirecta. Sintofarma factura 25 millones de dólares (unos 4.500 millones
de pesetas) y tiene una plantilla de 400 trabajadores. La estabilización económica
y política así como la reciente promulgación de una ley de propiedad intelectual
han contribuido a la decisión de Solvay de entrar en Brasil, el octavo mercado
farmacéutico del mundo.

Expo Hannover
Más de dos millones y medio de personas

visitaron el Pabellón de España de la Expo
2000 de Hannover (Alemania), uno de los
que más éxito ha tenido entre el público
de la muestra. El pabellón fue revestido con
una lámina Alkorplan, fabricada por el
Grupo Solvay que cubría una superficie de
3.500 metros cuadrados. Para la elección
de los materiales del pabellón se optó por
aquellos que fueran más respetuosos con
el entorno y que pudieran ser reconstruidos
o desmantelados sin generar desechos no
reciclables.

A

informa
Marc Duhem
Director Regional
para España y Portugal

QUÍMICA ON LINE

SOLVAY IBÉRICA FACTURÓ 140.000 MILLONES,
CON UN 14% DE CRECIMIENTO

Rafael Truan
Director Gerente de
Alkor Draka Ibérica S.A.

s u m a r i o

Solvay Minerales,
10 años de actividad

Mejoras
medioambientales

con el mercurio

Nuevo portal Solvay

Solvay Pharma
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Se está hablando mucho de las dificultades que están afrontando numerosas
empresas de la llamada "nueva economía": aquellas cuya actividad se centra en
internet. Pero de lo que se ha hablado mucho menos es de cuál es el papel de las
empresas de la "vieja economía" en la era de internet.

Para nosotros la respuesta es diáfana: internet es una herramienta capaz de
mejorar la productividad de nuestras empresas y fábricas, y quienes no se hayan
adaptado a ella ya están en una posición competitiva desventajosa.

Nuestros clientes ya hacen negocios y gestionan pedidos con Solvay a través de
internet. También desarrollamos numerosas actividades de nuestra empresa en la
red como ciertas labores formativas, comunicación interna y otras. Si no lo hiciéramos
así, seríamos mucho menos eficientes y nuestra empresa crearía menos valor. Internet
no es el futuro, es parte integral de nuestro negocio presente.

SOLVAY internacional
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Crecimiento

+14%

Ventas

140.000

Inversiones

10.000

Exportaciones

16.000



Solvay Ibérica ha reno-
vado por completo su ima-
gen en internet, sustituyen-
do su antigua página web
por un moderno portal; el
portal de Solvay ha sido
concebido con la idea de
combinar información e
interacción. Desde éste se
ofrece al gran público am-
plia información sobre las
actividades del Grupo; pero
a la vez, el nuevo portal es
una potente plataforma co-
mercial con los clientes del
Grupo Solvay.

Desde la nueva web se
ofrece al navegante de in-
ternet una visión de la acti-
vidad corporativa de la em-
presa y del negocio del
Grupo en España. La página
web de Solvay es un diná-
mico canal de información
que permite ir más allá de
nuestras fronteras, y conocer
el amplísimo universo de
actividades, productos,
mercados e inversiones de
Solvay en todo el mundo.

Igualmente, en la web se
anuncian de manera actua-
lizada las ofertas de empleo
para incorporarse al Grupo
Solvay. El candidato, al que
se recibe con la afirmación
"tu futuro está en Solvay",

además de acceder a las ofertas en vigor puede informarse online de los pormenores
del proceso de selección y de cuáles son los convenios en prácticas de Solvay.

El nuevo portal cuenta de manera destacada con una sección dedicada en
exclusiva al mundo académico. Esta sección, además de mantener enlaces con
todas las universidades públicas y privadas de España, cuenta también con un
divertido juego online que permite a los estudiantes memorizar la tabla periódica
de los elementos.

La web está concebida también como una potente herramienta de comuni-
cación externa. Desde ella se proporciona amplia información corporativa, y se
accede a todas las publicaciones del Grupo Solvay en España, incluyendo el
presente boletín informativo. El sistema permite también, mediante un formulario,
encargar las publicaciones disponibles en soporte papel.

MPORTANTES MEJORAS MEDIOAMBIENTALES
CON EL MERCURIO

La planta de Solvay en Torrelavega ha puesto en
marcha una nueva instalación industrial que permite
reducir, de forma sensible, la concentración de mercurio
en sus procesos. Para ello se ha instalado en el proceso
produc t i vo  una  e tapa  sup lementar i a  de
“desmercurización sobre carbono activo”, hasta alcanzar
los 0,03 miligramos por metro cúbico, cantidad alta-
mente insignificante.

La reducción supone una mejora tanto en los
productos industriales obtenidos como en la
emisión a la atmósfera. Con esta espectacular
reducción, actualmente ya se cumple con
holgura el compromiso para el año 2004 re-
lativo a las emisiones totales de mercurio. Este
compromiso figuraba en el "Acuerdo Voluntario
de Protección Ambiental" firmado en 1999
entre los 6 fabricantes españoles de Cloro-Sosa
(Solvay Química entre ellos), el Ministerio del
Medio Ambiente y las Comunidades Autónomas.

MuyBreves
El Ayuntamiento
de  Mar to re l l  ha
puesto en marcha
una  campaña  de
s e n s i b i l i z a c i ó n
ciudadana con el
objet ivo de con-
seguir que se re-
cicle entre un 30
y un 40 por ciento
d e  l o s  re s i d u o s
o r g á n i c o s  g e n e -
rados  en e l  mu-
nicipio.  La prin-
c i p a l  f u e n t e  d e
res iduos  o rgán i -
c o s  p r o c e d e  d e
los restos de co-

mida y de jardinería. La campaña está
consistiendo en la distribución gra-
tuita a la población de cubos especí-
ficos para la separación de los resi-
duos  en  todos  los  hogares .  Es tos
cubos han sido patrocinados por la
fábrica Solvay de Martorell .mmmm

Dolores Pérez Benito, de reconocido
prestigio internacional por sus con-
tribuciones en el ámbito de la Quí-
mica Analítica, ha sido la ganadora
de la XIV edición del Premio Solvay
para la Investigación en Ciencias Quí-
micas. Dolores Pérez ha desarrollado
nuevos métodos de análisis que son
ampliamente utilizados por numero-
sos investigadores de todo el mundo.
El  jurado ha  valorado también su
valiosa participación en la formación
de investigadores.

El Museo de la Ciencia de Cataluña
ha acogido la exposición "Todo es
Química", en la ciudad de Terrassa
(Barcelona). Ésta es la primera exposi-
ción sobre química realizada en Espa-
ña; su objetivo es dar a conocer cómo
la química permite vivir más y mejor,
así como el gran número de aporta-
ciones que el progreso humano debe
a esta ciencia. La ex-
hibición ha contado,
entre otros,  con el
patrocinio de Solvay
y el apoyo del De-
p a r t a m e n t o  d e
Medio Ambiente
de la Generalitat
de Cataluña.

Las pantallas de televisión y los mo-
nitores de los ordenadores actuales in-
corporan en sus tubos de imagen el
carbonato de estroncio. El estroncio es
un metal que se obtiene del tratamiento
del mineral conocido con el nombre de
celestina. Este mineral se extrae a cielo
abierto en la planta que Solvay tiene en
la localidad granadina de Escúzar.

La producción actual de celestina
en Escúzar es de unas 90.000 toneladas
métricas al año. El mineral obtenido
tiene una pureza del 93%; y se calcula
que las reservas son de 4,5 millones de
Tm de mineral bruto.

interesante SOLVAY Pharma

La empresa es líder industrial en la
comarca granadina del Temple, y fue
adquirida por Solvay hace 10 años. Desde
la fecha se ha modernizado y optimizado
la explotación, habiéndose conseguido
triplicar la producción en este periodo.
La innovación permanente ha permitido
a Solvay Minerales ser la única empresa
del mundo en conseguir la concentración
 de este mineral en el proceso de flota-
ción; intento que se había realizado sin
éxito en numerosos países, como Canadá
o Chipre.

NUEVA VACUNA
CONTRA LA

MENINGITIS C
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En los últimos meses el Ministerio

de Sanidad ha acelerado la distribución

de una nueva vacuna contra la menin-

gitis C, debido al incremento de casos

registrados en el año 2000. El nuevo

preparado tiene la ventaja respecto a

los anteriores de que es eficaz en niños

a partir de dos meses de edad; además

genera lo que se denomina memoria

inmunológica, lo que quiere decir que

la vacuna no pierde eficacia con el

tiempo.

La meningitis es una enfermedad

transmisible y que tiene un fuerte im-

pacto social y sanitario debido a la

gravedad de la infección que provoca.

En el caso concreto de la meningitis C,

la enfermedad se produce por un ger-

men que se encuentra en la faringe

de gran parte de la población; y aun-

que la mayoría de las personas desa-

r ro l l an  espon táneamente  de fensas

contra el agente infeccioso, en deter-

minadas circunstancias el germen pue-

de pasar a la sangre, afectando al sis-

tema nervioso causándole inflamación

de las meninges

La vacuna de nuevo diseño ya ha

empezado a administrarse a los niños

que no están protegidos contra la me-

ningitis C. A lo largo del 2001 la vacuna

se aplicará progresivamente a los niños

y jóvenes hasta los 19 años. Además

de la meningitis C, existe la meningitis

B, para la que no existen vacunas,

mientras que la meningitis A práctica-

mente no se da en nuestro medio.

I

S OLVAY MINERALES,
DIEZ AÑOS DE ACTIVIDAD Nuevo portal Solvay

www.solvayiberica.es
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constructoras europeas para obtener
materiales para sus obras de ingeniería o
arquitectura.

Adquisición de Sintofarma en Brasil
Con la adquisición de la empresa farmaceútica Sintofarma, Solvay se introduce

en el mercado farmaceútico de Brasil, en el que actualmente sólo estaba presente
de manera indirecta. Sintofarma factura 25 millones de dólares (unos 4.500 millones
de pesetas) y tiene una plantilla de 400 trabajadores. La estabilización económica
y política así como la reciente promulgación de una ley de propiedad intelectual
han contribuido a la decisión de Solvay de entrar en Brasil, el octavo mercado
farmacéutico del mundo.

Expo Hannover
Más de dos millones y medio de personas

visitaron el Pabellón de España de la Expo
2000 de Hannover (Alemania), uno de los
que más éxito ha tenido entre el público
de la muestra. El pabellón fue revestido con
una lámina Alkorplan, fabricada por el
Grupo Solvay que cubría una superficie de
3.500 metros cuadrados. Para la elección
de los materiales del pabellón se optó por
aquellos que fueran más respetuosos con
el entorno y que pudieran ser reconstruidos
o desmantelados sin generar desechos no
reciclables.

A

informa
Marc Duhem
Director Regional
para España y Portugal

QUÍMICA ON LINE

SOLVAY IBÉRICA FACTURÓ 140.000 MILLONES,
CON UN 14% DE CRECIMIENTO

Rafael Truan
Director Gerente de
Alkor Draka Ibérica S.A.
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Solvay Minerales,
10 años de actividad

Mejoras
medioambientales

con el mercurio

Nuevo portal Solvay

Solvay Pharma
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Se está hablando mucho de las dificultades que están afrontando numerosas
empresas de la llamada "nueva economía": aquellas cuya actividad se centra en
internet. Pero de lo que se ha hablado mucho menos es de cuál es el papel de las
empresas de la "vieja economía" en la era de internet.

Para nosotros la respuesta es diáfana: internet es una herramienta capaz de
mejorar la productividad de nuestras empresas y fábricas, y quienes no se hayan
adaptado a ella ya están en una posición competitiva desventajosa.

Nuestros clientes ya hacen negocios y gestionan pedidos con Solvay a través de
internet. También desarrollamos numerosas actividades de nuestra empresa en la
red como ciertas labores formativas, comunicación interna y otras. Si no lo hiciéramos
así, seríamos mucho menos eficientes y nuestra empresa crearía menos valor. Internet
no es el futuro, es parte integral de nuestro negocio presente.

SOLVAY internacional
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SOLVAY IBÉRICA DATOS AÑO 2000 (EN MILLONES DE PTAS.)

Crecimiento

+14%

Ventas

140.000

Inversiones

10.000

Exportaciones

16.000


